»,Das Konzept einer Genossenschaft, die nicht

bei Sebastian Girmann, der die Solawi Biotop Oberland
in Lenggries aufgebaut hat.
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auf Gewinn aus ist, gefiillt mir", sagt llse Raeder. Sie ist Ernteteilerin
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DARUM GEHT’S:

Eine Solawi am Alpenrand, eine im
Rhein-Main-Gebiet: Beiden ist ge-
mein, dass der Aufbau iiberraschend
schnell vonstattenging, auch wenn
die Voraussetzungen sich deutlich
unterscheiden.

s scheint, als sei Sebastian Girmann
Eselbst ein bisschen fassungslos. Da-

riiber, wie erfolgreich die Solidari-
sche Landwirtschaft ist, die er und ein paar
Freunde vor fiinf Jahren rund 60 Kilome-
ter siidlich von Miinchen gegriindet haben.
Wie schnell alles ging. Girmann ist einer
von zwei Vorstidnden der genossenschaftlich
organisierten Solawi Biotop Oberland in
Lenggries im Alpenvorland.

Die Grundidee der Solidarischen Land-
wirtschaft (Solawi) ist folgende: Eine
Gruppe von Verbrauchern bezahlt einen
landwirtschaftlichen Betrieb dafiir, dass er
fiir sie Lebensmittel erzeugt. Die Intensitét
der Solidargemeinschaft ist unterschied-
lich: vom blof3ien Lohn fiir den Gértner
iber die gemeinsame Anschaffung von
Betriebsmitteln bis hin zum gemeinschaft-
lichen Besitz des Bodens. Das Risiko des
Anbaus, wenn etwa ein Schédling die Kohl-
ernte sabotiert oder eine Maschine kaputt-
geht, trigt die Gemeinschaft.

Das Biotop Oberland ist insofern eine
eher ungewohnliche Solawi, als der Betrieb
auf dem Land liegt, weit weg von einem
Ballungsraum. Auch fiir den Gemiiseanbau
ist die Gegend nicht gerade typisch, auf
750 Metern Hohe und eher kiihlen Tempe-
raturen dominieren Wiesen und Kiihe. Die
Bioland-Giértnerei umfasst 1,7 Hektar An-
baufldche im Freiland und knapp 1.000 m?
im Gewdichshaus. 450 Mitgliedshaushalte
erhalten von diesen Fldchen wochentlich
eine bunte Gemiisekiste. ,,]Das war unsere

Die Gebdude hat der Verpéchter gebaut
und vermietet sie an die Solawi Biotop Oberland;

Zielgrofie, mehr wollen wir derzeit
nicht wachsen®, sagt Girmann. Rund
50 Kulturen bauen sein Team und er
iibers Jahr an, im Winter wird ein
wenig zugekauft, um die Kisten zu
fiillen.

,,Die Ideale einer Solawi sind un-
seren Mitgliedern bewusst und
wichtig®, meint der Gértner, ,,viele
sind von Abokisten zu uns gekom-
men.“ Nachbarin Dorte Manthey-
Weser, die nicht nur ihr Gemiise
von hier bezieht, sondern gelegent-
lich zum Helfen kommt, bestétigt
das: ,,Es geht um die Landwirt-
schaft insgesamt, das fasziniert
mich.“ ,,Das Konzept einer Ge-
nossenschaft, die nicht auf Gewinn
aus ist, gefdllt mir®, erginzt Ilse
Raeder, die die Gértnerei ebenfalls
gerne besucht.

Gelungene Ubergabe
Genauso jung wie Biotop Oberland, wenn
auch eine Nummer Kleiner, ist die Solawi
,2Auf dem Acker® in Riisselsheim am Main.
Mitten im Ballungsraum Rhein-Main, so
ist es dennoch ,,hier sehr ldndlich*, meint

— Solawi Biotop Oberland
83661 Lenggries

Rechtsform: Genossenschaft,
Genossenschaftsanteile fiir 160 Euro

Fléche: 2,5 ha, davon 1,7 ha Anbaufléche;
960 m?2 Gewiichshaus

Kulturen: ca. 50
Arbeitskrifte: 7, insg. 4,5 Voll-AK

Mitgliedshaushalte mit Ernteanteil:
450, Férdermitglieder: 180

11 Verteilstationen
www.biotop-oberland.de

Sandra Wolf, die Initiatorin. Die Gértne-

rei ist von Landwirtschaft und Wald um-
geben, sie liegt in einem Wasserschutz- und
Natura-2000-Gebiet. Die Fliachen und die
wenigen Maschinen, die der Betrieb ein-
setzt, gehoren einem Landwirt. Die neben
der Girtnerei ansédssige Familie Muster
betreibt seit Jahrzehnten einen Bioland-
Betrieb im Nebenerwerb und es war der
Landwirt selbst, der die Idee aufbrachte,
eine Solawi zu etablieren. Nachdem ein
erster Versuch mit einer Gruppe von Inte-
ressenten von auflerhalb gescheitert war,
ist nun ein guter Einstieg gemacht. Sandra
Wolf aus dem Nachbarort Trebur, eine
Bekannte der Familie Muster und enga-
gierte Naturschiitzerin, organisiert die
Solawi gemeinsam mit einer Handvoll
Mitstreiter. Ein Verein wurde gegriindet,
eine Giértnerin eingestellt, 2018 haben sie
zum ersten Mal Gemiise angebaut. ,,Da-
mals haben wir 30 Kisten pro Woche ge-
fiillt, ein Jahr spéter waren es schon doppelt
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Solawi Biotop Oberland: Bunte Kiste im Sommer, der
Kohl wiichst fiir den Herbst.
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so viele, in diesem Jahr sind es 85, erzahlt
Wolf. Einige der 128 Ernteteiler beziechen
halbe Kisten. Der Aufbau der Solawi hat-
te seine Hérten, unzéhlige ehrenamtliche
Stunden flossen hinein und die Planung
war fiir die gartenbaulichen Laien nicht
einfach: Wie viele Arbeitsstunden braucht
man? Wie viel Gemiise muss angebaut
werden, um die Kisten zu fiillen, wie sieht
eine erfolgreiche Fruchtfolge aus? ,,Bei der
Anbauplanung bin ich als Mathematikerin
gar nicht schlecht aufgestellt”, sagt Wolf
und lacht.

,»Auf dem Acker® ist auf die titige Mit-
hilfe der Ernteteiler beim Ernten und Un-
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krautzupfen angewiesen, die kommen aber
meistens gerne. Die fiinf Vorstidnde des
Vereins teilen sich die administrative und
kommunikative Arbeit. Die Auslieferung
an die Mitglieder ist einfach organisiert:
Die Girtnerei packt keine individuellen
Kisten, sondern fiahrt das Gemiise in die
acht Depots. Mithilfe bereitstehender Waa-
gen teilen sich die Mitglieder die ihnen
zustehende Menge Tomaten, Zucchini,
Auberginen, Salat, Kartoffeln und was es
sonst noch alles gibt, selbst zu. Das spart
Arbeit und Kisten.

Einstieg ohne Risiko

Die Urspriinge von Biotop Oberland liegen
sechs Jahre zurilick. Damals hat sich der
studierte Gartenbauer ein Team aus ein
paar Freunden gesucht mit der Idee, eine
Solawi zu griinden. Angefangen haben sie
,,ohne Investitionen, ohne grof3es Risiko*,

auf'Teilflichen zweier Bio-Giértnereien. Da
die Mitgliederzahl wuchs und der Betrieb
an seine Grenzen stief3, wagte das Team
2017 den Sprung in die eigene Gértnerei
in Lenggries. Die Genossenschaftsmitglie-
der stimmten zu, das Team fand einen
Landwirt, der ihnen zwei Hektar Land auf
13 Jahre verpachtete. Der erste Infoabend
in BadT0lz stief3 bereits auf grofies Inter-
esse. ,, Wir haben gemerkt, das funktioniert
tatsdchlich®, erzdhlt der Gértner. Der Ver-
péchter stellte ihnen ein Geb4dude mit Auf-
bereitungshalle und Erdkeller hin, das die
Gemeinschaft mit der Miete abbezahlt.
Das Startkapital von 230.000 Euro fiir

—— Solawi Auf dem Acker
65428 Riisselsheim am Main

Rechtsform: eingetragener Verein
Fldche: knapp 2 ha, 320 m? Folienhaus
Kulturen: ca. 50

Arbeitskrifte: 2 Voll-AK

Mitgliedshaushalte mit Ernteanteil:
128, Férdermitglieder: 20

8 Verteilstationen
www.aufdemacker.de

Gerite, Maschinen und Gewéidchshiuser
war Uber Genossenschaftseinlagen inner-
halb weniger Monate beisammen, die Ge-
wichshduser wurden gebaut, ein Jahr spé-
ter wuchs schon das erste Gemiise. ,,Die
grofite Hiirde beim Aufbau war, die Ge-
hélter im ersten Jahr zu finanzieren®, be-
richtet Girmann. Ab 250 Mitgliedern hat
das geklappt, ab 400 sehr gut: ,,Wir bezah-
len deutlich iibertarifliche L.6hne.*

Der Verein, schnell gegriindet
Die Initiatoren der Solawi ,,Auf dem
Acker* haben als Rechtsform den einge-
tragenen Verein gewihlt, ,,weil es so schon
schnell ging®, wie Sandra Wolf sagt. Au-
B3erdem brauchte die Gértnerei kaum Start-
kapital, weil der Verpichter Land und
Gerétschaften zur Verfiigung stellt. Der
Folientunnel wurde giinstig gebraucht be-
schafft. Die Bioland-Mitgliedschaft der
Girtnerei besteht noch iber den Landwirt,
der Verein will sich nun aber selbst zertifi-
zieren lassen.

Den Preis des Gemiises legt die Solawi
in einer jahrlichen Bieterrunde fest. Der
Vorstand stellt in der jdhrlichen Mitglie-
derversammlung vor, welche Kosten der
Verein im Folgejahr zu tragen haben wird,
dann bieten die Mitglieder anonym, wie
viel sie im Monat bezahlen wollen. Sollte
nicht genug Geld zusammenkommen, gibe
es eine zweite Bieterrunde. Das war bisher
allerdings nicht notig.

Das Interesse in Riisselsheim und Um-
gebung ist grof3, die lokale Zeitung ist 6fter
hier, gerade war eine Landtagsabgeordne-
te mit vielen Leuten im Tross zu Besuch.
Der Verein muss bereits eine Warteliste
fiihren. Wachstum ist nicht ausgeschlossen,
denn der Landwirt kann der Gértnerei
mehr Fliachen zur Verfiigung stellen. Zuerst
muss aber ein zweiter Gértner gefunden
werden, ,,der Traktor und die Bewésserung

FOTOS: CARMEN JANZEN (2), ANNEGRET GRAFEN (3)



Sandra Wolf ist die treibende Kraft der Solawi ,Auf dem Acker in Riisselsheim. Die Jungpflanzen
werden zum Teil selbst gezogen.

repariert werden®, sagt Wolf iber die gro-
B3en und kleinen Herausforderungen der
Solawi. Um den Betrieb noch intensiver
zu unterstiitzen, wird sie ihre Anstellung
bei einer Versicherung im Herbst aufgeben
und ganz in die Gértnerei wechseln.

Die Genossenschaft

,,Fir uns kam nur die Form einer Genos-
senschaft in Frage®, sagt Girmann. In ihr
lasst sich das Konzept der gemeinschaftlich
verantworteten Landwirtschaft am besten
verwirklichen, findet er: ,,Eine GmbH oder
GbR wire mir schon wieder zu gewinnori-
entiert.” Und im Verein, so wie viele Solawis
organisiert sind, sind die Entscheidungen
oft langwierig und kompliziert. Im Biotop
Oberland iibernehmen die zwei geschéfts-
fiihrenden Vorstinde Sebastian Girmann
und Nick Fischer die tédglichen Entschei-
dungen. Daneben gibt es einen Aufsichtsrat

mit Vetorecht, der sich aus Mitgliedern zu-
sammensetzt. Die jahrliche Mitgliederver-
sammlung stimmt {iber die monatlichen
Mitgliedsbeitridge und richtungsweisende
Entscheidungen ab. Neben der Genossen-
schaftseinlage von 150 Euro und den mo-
natlichen Beitrdgen fiir die Gemdiisekisten
haben die Mitglieder die Moglichkeit, einen
freiwilligen Lohnbeitrag und einen Solidar-
beitrag fiir Mitglieder zu zahlen, die wenig
Geld zur Verfiigung haben.

Die Mitglieder geniefien das Gefiihl,
ihnen gehore ein Stiick vom Hof, ,,meine
Girtnerei“, sagen sie. ,,Das ist ein wichtiger
Grund teilzunehmen®, schitzt Sebastian
Girmann, ,,auch deshalb ist die Form der
Genossenschaft so wichtig.*

Wochenblatt und Hoffeste

Die wichtige Kommunikation mit den Mit-
gliedern beschiftigt den zweiten Vorstand

Nick Fischer an ein bis zwei Tagen in der
Woche. Ein ,,Wochenbladl*“ informiert die
Ernteteiler tiber die aktuelle Situation in
der Gértnerei, dariiber, was gerade wichst
und was diese Woche in der Kiste sein wird,
dazu zwei Rezepte. In Zeiten ohne Corona
kommen ein Sommerfest, Fiihrungen, Mit-
girtnertage und gemeinsames Sugo-Ko-
chen hinzu. Dazu eine Homepage, die stets
auf aktuellem Stand ist. Im Herbst konnen
sich die Mitglieder per Umfrage zum Inhalt
der Kisten duflern. ,,Die enge Beziehung
zu den Mitgliedern ist das A und O einer
Solawi®, sagt Girmann. Ein wesentlicher
Erfolgsfaktor von Biotop Oberland ist aber
auch der professionelle Gartenbau. ,,Feh-
lendes gértnerisches Know-how ist einer
der Hauptgriinde, wenn Solawis scheitern®,
meint der Gértner. Daneben sind profun-
de betriebswirtschaftliche und administ-
rative Kenntnisse notig. Vielen sei nicht
bewusst, dass der Aufbau einer Solawi eine
komplexe Betriebsgriindung ist. Um die
Verbreitung der Solawi zu unterstiitzen,
berit Sebastian Girmann mittlerweile auch
Neueinsteiger (Www.regrow.bio).

Beim Biotop Oberland lduft es unter-
dessen gut weiter. Im néchsten Jahr sollen
zwei neue Gewichshiuser gebaut werden,
die 70.000 Euro dafiir kamen tiber Mit-
gliedereinlagen innerhalb von zwei Wochen
zusammen. Und auf der Warteliste stehen
100 Menschen, die gerne Mitglied werden
wiirden. «—
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TUR GEMUSEKISTE
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—>Was Solawis erfolgreich macht

INTERVIEW:
Mit Michael Stumpenhausen sprach
Annegret Grafen

nfangs habe er das Prinzip Soli-
Adarische Landwirtschaft unter-
schitzt, gibt Bioland-Berater
Michael Stumpenhausen zu. Inzwischen

sind unter seinen Beratungskunden mehr
und mehr Solawis, die erfolgreich arbeiten.

bioland-Fachmagazin: Warum steigt das
Interesse an der Solidarischen Landwirt-
schaft so stark?

Michael Stumpenhausen: Von der Seite der
Bauern her liegt das hauptséchlich dar-
an, dass dies ein Weg ist, aus dem Wach-
sen oder Weichen, aus der kapitalisti-
schen Miihle herauszukommen. Eine
Solawi bietet Sicherheit, weil die Produk-
tion schon im Voraus fiir das ganze Jahr
finanziert ist. Das Risiko ist auf die Ernte-
teiler verteilt. Zudem ist die Einstiegs-
schwelle niedrig, man braucht wenig In-
vestitionen, um anfangen zu konnen.

Wer beginnt eine Solawi?

Stumpenhausen: Zu 90 Prozent sind es
Quereinsteiger, Landwirte, die vorher
kein Gemiise angebaut haben, Garten-
bauer frisch von der Uni oder sogar Leu-
te, die mit Gemiisebau vorher tiberhaupt

nichts zu tun hatten. Eher selten sind es
Gemiisebaubetriebe, die mit ihrer Direkt-
vermarktung schon gut aufgestellt sind.

Was sind die ersten Schritte, wenn man
eine Solawi aufbauen maochte?
Stumpenhausen: Als allererstes wiirde ich
mir eine Flidche suchen, wenn ich nicht
als Landwirt selbst schon eine habe. Al-
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lerdings braucht man dann auch schnell
eine funktionierende Kerntrup-
pe von Mitgliedern, die
Lust dazu haben und
mitarbeiten wollen.
Vielleicht ist so-
gar jemand da-
bei, der Land
mitbringt.

Dann sollte

man Klein
anfangen.

Das erste

Jahr mit ma-

ximal 70
Ernteteilern.
Einfach ist es,
wenn man auf
dem eigenen Hof
beginnt. 70 Mitglie-
der findet man in der
Umgebung eigentlich im-
mer.

70 Ernteteiler reichen aber nicht, um sich
ein Einkommen zu erwirtschaften?
Stumpenhausen: Nein. Aber wenn man
schon einen laufenden Betrieb hat,
braucht man kein vollstindiges Einkom-
men aus der Solawi. Dann kann man so-
gar mit noch weniger anfangen und
langsam wachsen. Als Quereinsteiger
ohne Hof kann man sich mit 70 Ernte-
teilern so ungefihr eine halbe Stelle fi-
nanzieren. Wenn das erste Jahr funktio-
niert, die ersten 40 Mitglieder zufrieden
sind, dann muss man im néichsten Jahr
schon eine Warteliste anlegen. Das ist
meine Erfahrung. Deshalb sollte man im
ersten Jahr nicht libertreiben, denn mit
einem anfidnglichen Misserfolg kann das
ganze Projekt scheitern.

Wie findet man Mitglieder?
Stumpenhausen: Sehr wichtig sind am An-
fang ein, zwei Informationsveranstaltun-
gen. Sie sind offen fiir alle, man macht
sie beispielsweise liber das lokale Anzei-
genblatt bekannt. Im Normalfall hat man
schnell 30 Leute beisammen. Nach die-

sen ersten Infoveranstaltungen wird das
Ganze verbindlich, man l4dt die-
jenigen ein, die wirklich
mitmachen wollen.
Dann spricht man
uber die Rechts-
form und die
Vertrige. Ver-
tragsmuster
gibt es beim
Netzwerk
Solidarische
Landwirt-
schaft, man
wird sie na-
tiirlich an die
individuellen
Verhéltnisse an-
passen.

Wie viel Fldache braucht
man?

Stumpenhausen: Ganz grob kann man
mit 80 m? je Ernteteiler rechnen. Und
die kritische Masse, damit das Ganze auf
lange Sicht wirtschaftlich lduft, liegt bei
100 bis 120 Ernteteilern.

Reichen die 80 m? fiir eine ausreichende
Gemiisevielfalt?

Stumpenhausen: Ja. Das Produktpro-
gramm einer Solawi ist immer relativ
ghnlich und dabei sehr umfangreich. An-
gebaut wird alles, was es an Gemiise
gibt. Das geht auf 80 m? mit zusétzlich
vielleicht noch 10 m? im Gewichshaus
oder Tunnel.

Was kann man betriebswirtschaftlich falsch
machen?

Stumpenhausen: Die Ernteteile zu billig zu
machen. Und am Anfang zu viel Gemii-
se anzubauen. Das ist ein hdufiger Feh-
ler: Man baut im ersten Jahr zu viel an,
dann herrscht im Juni, Juli die grofie
Schwemme, die Kisten quellen iiber, die
Mitglieder sind unzufrieden, weil sie das
gar nicht verwerten kdnnen. Spéter re-
duziert man dann den Kisteninhalt, aber
erhoht den Preis, den man anfangs zu
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niedrig angesetzt hatte. Das fiihrt zu
neuem Unmut. Deshalb sollte man Men-
ge und Preis von Anfang an sehr genau
iiberlegen.

Wie findet man den richtigen Preis?
Stumpenhausen: Betriebswirtschaftlich ge-
sehen sollte man von 120 Ernteteilern
eine Voll-AK bezahlen kénnen. So viele
kann man als ein Vollzeitgirtner mit ein,
zwei Saisonarbeitern plus etwas Hilfe
von den Mitgliedern stemmen. Dann
muss man riickwirts rechnen: Wie viel
muss mir jeder von den 120 im Monat
zahlen, damit die Betriebsausgaben und
die LLohne gedeckt sind? Grob iiber den
Daumen sind das 80 bis 90 Euro, auch
wenn das sehr individuell ist, je nach-
dem, ob man beispielsweise ein Ge-
wichshaus dabeihat.

Welche Voraussetzungen muss der zukiinf-
tige Solawi-Betriebsleiter mitbringen?
Stumpenhausen: Die wichtigste Vorausset-
zung ist, dass er Spaf3 daran hat, mit
Leuten umzugehen. Er muss mit vielen
Leuten gerne regelmiflig kommunizie-
ren und sich abstimmen und braucht
dazu die bekannten sozialen Kompeten-
zen. Es ist schon eine grofie Umstellung,
wenn ich vorher Bauer war und alles al-
leine entschieden habe. Das wird nicht
mehr so sein.

Und man muss den Kreis der Mitglieder
orchestrieren konnen. Wenn man sich
von denen komplett leiten ldsst, geht es
nattirlich auch schief, denn das sind ja
keine Giértner. Dann gibt es frither oder
spater Streit. Und schliefllich muss man
bereit sein, sich in den Gartenbau rein-
zulernen, wenn man das vorher nicht ge-
macht hat.

Was muss man sonst noch bieten?
Stumpenhausen: Man muss nicht nur re-
den konnen, sondern auch schreiben. Ich
halte es fiir unabdingbar, dass jede Wo-
che eine Ackerpost an die Mitglieder
rausgeht. Da steht drin, was aktuell auf
dem Acker wichst, was das Gértnerteam

,,Dze Mitglieder miissen das Gefuhl haben, bez

“threm Gemuse lwe dabei zu sein

gerade macht, welcher Schidling zuge-
schlagen hat, was diese Woche in der
Kiste sein wird. Damit die Ernteteiler
jede Woche etwas haben, das Spaf3 macht
und aus dem sie etwas lernen. Die miis-
sen das Gefiihl haben, bei ihrem Gemiise
live dabei zu sein.

Auch die ein oder andere Veranstaltung,
Betriebsfiihrungen oder ein Sommerfest,
sollte man organisieren. Was auch immer
wieder gut funktioniert, ist, Leute zum
Helfen einzuladen, zum Beispiel zum
Karottenziehen oder Unkrautjiten. Da
macht man einen Aufruf und stellt Kaf-
fee und Kuchen hin. Man muss damit
zurechtkommen, dass andere Leute auf
dem Hof sind, man ist nicht mehr der
Alleinherrscher.

Funktionieren Solawis eher in Stadtnihe
oder auf dem Land?

Stumpenhausen: Ich bin ziemlich tiber-
rascht, wie gut das auch auf dem Land
funktioniert. Ich habe eine Solawi, die ist
rund 30 Minuten von Passau entfernt,
im niederbayerischen Nirgendwo, das
klappt auch. Man muss es halt schaffen,
die Leute aus den umliegenden Dérfern
anzusprechen.

Was schétzen die Verbraucher besonders an
der Solawr?

Stumpenhausen: Im Gegensatz zu anderen
Formen der Direktvermarktung sind die
Verbraucher hier wirklich nah am Betrieb,
das ist rein regional, rein saisonal, und ich
kann mich besser mit dem Betrieb identi-
fizieren. Ich bekomme Kontakt zu den
Whurzeln, da, wo das Essen herkommt,
und kann daran mitwirken. Das ist der
grofie Mehrwert, den ich damit kaufe.
Genau das muss einem aber auch als Be-
triebsleiter bewusst sein: Diesen Zusatz-
nutzen muss ich bieten, ich darf die Kom-
munikation und das Mitmachbediirfnis
nicht als listiges Ubel sehen.

Welche Perspektiven hat die Solidarische
Landwirtschaft?

Stumpenhausen: Nach anféinglicher Skep-
sis vor zwei Jahren muss ich zugeben,
dass ich das sehr unterschitzt habe. In-
zwischen bin ich tiberzeugt, dass sich die
Solidarische Landwirtschaft als eine
Form der Direktvermarktung etablieren
wird. Wenn die Qualitit stimmit, ist das
fiir die Gértner wie fiir die Verbraucher
eine echte Alternative zur Gemiisekiste
oder zum Wochenmarkt. «—
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DARUM GEHT’S:

Solidarische Landwirtschaft ist mehr als eine
Unternehmensform. Sie ist das Modell eines
Wirtschaftens jenseits von Markt- und Preis-
druck. Sie schafft eine Bindung zwischen
Konsument und Produzent, in der beide
Seiten gemeinsam Verantwortung fiir die
Lebensmittelversorgung tragen.

ie industrialisierte Wachstumsmiihle zwingt

Landwirten seit Jahrzehnten einen Struktur-

wandel auf, den viele ldngst nicht mehr be-
flirworten. Verbraucher verlieren den Bezug zu ihren
Lebensmitteln und unser einzigartiger Planet wird
systematisch ausgebeutet. Die Alternative ist nicht Bio
allein, sondern gemeinsam und klein! Solidarische
Landwirtschaft macht dies moglich.

Nicht erst seit den jlingsten Diirreperioden wissen
wir, dass ein grundlegender Umbau der Landwirt-
schaft ansteht, um die 6kologischen Herausforderun-
gen des 21. Jahrhunderts zu bewiltigen. Die Corona-
Pandemie offenbart die Verletzlichkeit aktueller
Versorgungsstrukturen ungleich nachdriicklicher und
mahnt, diese souverdner und regionaler zu gestalten.
Wenn die Bundesregierung den eingeschlagenen
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. .'blngm&r'isg.:he tu.r'ndWirtsghuft ieigt E.ll'.nfé.teilern, wie Lebens-
'“mittel erzeugtwerden. Betriebsfiihrungen wie hier auf dem

Kattendorfer Hof in'Schleswig-Holstgin gehﬁré'rr\‘aﬁ"zd.: ;

Strukturwandel umkehren und stattdessen ,,eine mul-
tifunktional ausgerichtete, bauerlich-unternehmerische,
familiengefiihrte und regional verwurzelte Landwirt-
schaft erhalten® mdchte, so wie es im Koalitionsvertrag
steht, dann klafft zwischen Anspruch und Wirklichkeit
eine gewaltige Liicke. Allein in den letzten 15 Jahren

—— Gemeinsame Verantwortung
Grundprinzipien einer Solawi
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ist die Anzahl landwirtschaftlicher Betriebe um cin
Drittel zuriickgegangen. Ohne einen ernsthaften Kurs-
wechsel wird ,,Wachse oder weiche!* erst enden, wenn
das agrarindustrielle Zukunftsszenario ,,Food-without-
farmers® génzlich realisiert ist.

Dem Marktdruck entzogen

Auch der begriifienswerte Aufschwung der Bio-Bran-
che kann nicht dariiber hinwegtduschen, dass markt-
wirtschaftliche Wachstumszwinge flichendeckend
ihren O0kologischen Tribut einfordern. Selbst die Pio-
niere 6kologischer Landwirtschaft fallen mehr und
mehr den Konsequenzen schneller Expansion, Gro-
Benwachstums, lingerer Wertschdpfungsketten und
dem Trend zu Convenience-Produkten anheim.

Ein echter Ausweg aus der Sackgasse industriali-
sierter Massenproduktion miisste dem Grundsatz
,»,omall is beautiful“ folgen und das Fremdversor-
gungssystem als solches veréndern, ganz gleich, ob es
sich konventionell oder 6kologisch nennt. Vor allem
kleine Betriebe miissten die Chance erhalten, eine
lebendige und regional-verankerte Vielfaltslandwirt-
schaft zu betreiben, von der Landwirte gut leben kon-
nen! Das Problem: Kleine Betriebe sind im derzeitigen
Regime meist nicht iiberlebensfihig.

Dieser Herausforderung stellen sich Solidarische
Landwirtschaten. Jenseits 6konomischer Preis- und
Marktkoordination erméglichen sie iberschaubare
und transparente Produktionsweisen mit einer mini-
malen Distanz zwischen Verbrauch und Erzeugung,
erméchtigen Verbraucher, als ,,Prosumenten‘ mitzu-
wirken, beschréanken auf effektive Weise Grofienwachs-
tum, Technisierungsgrad und Kapitalbedarf und
schenken LLandwirten eine planbare und sichere Per-
spektive. Doch wie gelingt, woran andere scheitern?
Auf welche Weise stabilisieren sie ihre tiberschaubare
Betriebsgrofie wirtschaftlich? Wie konnen sie gemein-
sam mit anderen zukunftstauglichen, transformativen
Wirtschaftsformen Versorgungssysteme etablieren, die

».jenseits 6konomischer Preis-
und Marktkoordination ermog-
lichen Solawis tiberschaubare
und transparente Produktions-
we iS en « Marius Rommel

regional und transparent sind? Diese Fragen stellen
wir uns im Forschungsprojekt Nascent der Universi-
tdten Siegen und Oldenburg.

Ohne Preise wirtschaften

Solidarische Landwirtschaft funktioniert nach dem
Prinzip ,,Kosten und Ernte teilen®: Erzeuger schlief3en
sich mit einer Gruppe von Verbrauchern zusammen
und gehen eine unmittelbare Austauschbeziehung ein
— ohne Markt, Zwischenhandel, Marketing und in-
dustrielle Verarbeitung. Dabei legen sie die gesamten
laufenden Kosten eines landwirtschaftlichen Betriebs
auf alle Mitglieder anteilig um und finanzieren die
Produktion im Voraus. Dies veréndert die Beziechung
zwischen Erzeugern und Verbrauchern, die als Soli-
dargemeinschaft gemeinsam das Risiko und die Ver-
antwortung fiir die Produktion der L.ebensmittel und
die Entwicklung der Organisation teilen. Die Erzeug-
nisse werden nicht mehr zu einem Marktpreis verkauft,
sondern an die Mitglieder verteilt, denn die Kosten
sind durch die Beitrdge bereits gedeckt. Da diese Fi-
nanzierungsform gegenseitiges Vertrauen und eine
bestiandige Beteiligung voraussetzt, werden die Kos-
tenstruktur ebenso wie die Standards der Produktion
jederzeit offengelegt. Als Solawi-Mitglieder erfahren
Verbraucher die Produktion ihrer eigenen Lebensmit-
tel hautnah, womit sich die Trennung zwischen Pro-
duzenten und Konsumenten relativiert, sie entspre-
chend zu Prosumenten werden. Vermehrt geht der
unternehmerische Impuls zur Griindung von Solawi-
Betrieben auch von Verbrauchern aus, die sich in einer
Gruppe organisieren und aktiv auf Partnersuche ge-
hen, um eine landwirtschaftliche Solidargemeinschaft
aufzubauen.

IHR BEGLEITER DURCH DIE SAISON

Reyhaneh Eghbal (Hg.)

OKOLOGISCHER GEMUSEBAU

—— Handbuch fiir Beratung und Praxis

3. Auflage, 432 Seiten, mit vielen Abbildungen, 54,- Euro
ISBN 978-3-934239-44-9

Weitere Informationen und Bestellung: Bioland Verlags GmbH, Kaiserstr. 18, 55116 Mainz
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Unsere Forschungsergebnisse zeigen: Unabhéngig
davon, ob Verbraucher oder Erzeuger den Solawi-
Betrieb initiieren, die verbindliche Wirtschaftsgemein-
schaft ist ein erfolgsversprechendes L.osungsmodell
fiir Betriebe, die aus der Wachstumsspirale aussteigen
mochten.

Grof3 oder klein genug?

Da auch Solawi-Betriebe sich Marktzwéngen nicht
ginzlich entziehen konnen, wird deren betriebswirt-
schaftliche Stabilisierung zur Schliisselfrage. Klein
bleiben kann ein Betrieb nur, wenn die damit ausblei-
benden Mengeneffekte kompensiert werden konnen.
Solawi-Betrieben gelingt dies einerseits durch Senkung

—— Dynamische Entwicklung

Die Zahl der Solawis in Deutschland ist seit Griindung des Netzwerks
Solidarische Landwirtschaft 2011 rasant gestiegen
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der Produktionskosten, indem der Aufwand fiir Ver-
trieb, Transport und Marketing wegfillt oder von den
Verbrauchern tibernommen wird, die beispielsweise
Verteilerdepots in Eigenregie organisieren. Andererseits
werden hohere und gleichzeitig stabilere Deckungs-
beitridge erzielt, denn fiir die Mitglieder einer Solawi
ist nicht nur der Zugang zu frischen und gesunden
Lebensmitteln entscheidend, sondern auch die Fairness
gegeniiber Landwirten und Giértnern. Das Fundament
von Solawi-Betrieben sind entsprechendes Vertrauen
und direkte Beziehungen. Je stirker diese das priméa-
re Motiv der Nahrungsmittelbeschaffung durch sozi-
ale Aufgaben erginzen, desto stabiler ist letztlich die
soziale Gemeinschaft. Eine stabile Gemeinschaft er-
moglicht wiederum eine stabile Wirtschaftlichkeit, da
diese die Versorgung mdoglichst langfristig und verléss-
lich sichern soll. Damit wird der soziale Zusammenhalt

bioland SEPTEMBER 2020

der Gemeinschaft neben Boden, Arbeit und Kapital
zu einem zentralen Produktionsfaktor.

Direkte Beziechungen erfordern jedoch auch zu-
sdtzlichen Aufwand. Dieser steigt mit der Grofie der
Verbraucher-Gemeinschaft, die damit eine gewisse
Obergrenze hat. Das Rezept liegt in der Balance zwi-
schen einer Grofie, die unter den eigenen 6kologischen
und sozialen Anspriichen wirtschaftlich und gleich-
zeitig sozial stabil ist.

Nische oder Umbruch?

Die stetig wachsende Zahl an Solawi-Betrieben spricht

fiir sich (siehe Grafik). Seit der Griindung des Netz-

werks Solidarische Landwirtschaft vor etwa zehn Jah-
ren erfihrt die Bewegung starken Zuspruch. Waren
es anfangs noch einzelne Vorreiter, so wirtschaften
inzwischen knapp 300 Betriebe nach diesem Prinzip,

Tendenz steigend. Fiir eine vorsichtige Zukunftspro-

gnose und die Frage, inwieweit das Solawi-Prinzip die

Nische verlassen und nennenswerte prozentuale An-

teile zur Gesamtversorgung beitragen wird, lohnt ein

Blick ins Ausland. In Frankreich wirtschaften inzwi-

schen schitzungsweise 4.000 Betriebe nach Solawi-

dhnlichen Prinzipien, in den USA etwa 12.000 und
in Stid-Korea werden iiber das Hansalim-System

1,6 Millionen Menschen versorgt. Fiir die hiesige

Dynamik werden folgende Punkte entscheidend sein:

m Welchen Zuspruch erfihrt ,,echte Regionalitidt® in
den nichsten Jahren seitens der Verbraucher?

m Wie viele weitere Landwirte sind in der Lage, auf
Direktvermarktung umzustellen und gleichsam
bereit, langfristige Kooperationen mit Verbrau-
chern einzugehen?

m Inwieweit bringen unterstiitzende Strukturen die
Stabilisierung und Verbreitung voran?

m Inwiefern wird die Bundesregierung geméf} ihrem
Versprechen, Solidarische Landwirtschaft zu for-
dern, tatséchlich tétig?

m Inwieweit konnen Solawi-Betriebe ihrem An-
spruch an langfristige 6konomische Stabilitit ge-
recht werden?

m Welche Synergien kdnnen sie gemeinsam mit an-
deren zukunftstauglichen Wirtschaftsformen in-
nerhalb regionaler Wertschopfungsraume entwi-
ckeln?

Ob Umbruch oder Nische, fiir den langfristigen Erfolg
von Solawi-Betrieben ist entscheidend, inwieweit das
Betriebsmodell die Lohnstrukturen insgesamt verbes-
sert. Noch gelingt ldngst nicht allen die Kalkulation
,»wahrer Beitrdge®. Dafiir sind Erzeuger angehalten,
angemessene Einkommen bei der Kostenkalkulation
anzusetzen. Die durch Solawi-Betriebe geschaffene
Nihe, raumlich wie sozial, ldsst seitens der Verbraucher
das Verstidndnis wachsen, dass diejenigen, die andere
versorgen, auch sich selbst versorgen konnen miissen.
Darin besteht die grof3ie Chance. «—

Weitere Infos: www.solidarische-landwirtschaft.de,
www.nascent-transformativ.de
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BRUCKE ZUR AGRARWENDE

—— Netzwerk Solidarische Landwirtschaft

AUTORIN:
Annegret Grafen

DARUM GEHT’S:

Seit der Griindung des Netzwerks
Solidarische Landwirtschaft entwi-
ckelt sich die Bewegung dynamisch.
Das Netzwerk vermittelt Informa-
tionen und Kontakte, berit und ist
die politische Stimme der Solawi.

‘ 7or rund zehn Jahren gab es im
Nachbarland Frankreich schon
mehr als tausend AMAP-Hofe,

eine Form der Solidarischen Landwirt-
schaft. ,,Und wir haben in Deutschland
nichts davon mitbekommen*‘, wundert sich
Stephanie Wild, Sprecherin des Netzwerks
Solidarische Landwirtschaft, noch heute.
Hierzulande waren damals die Hofe, die
in gemeinsamer Verantwortung mit Kon-
sumenten wirtschafteten, noch an einer
Hand abzuzidhlen. Das wurde schnell
anders, als ein paar Vorreiter 2011 das
Netzwerk Solidarische Landwirtschaft
griindeten. ,,Wir haben bei der Griin-
dungsversammlung des Netzwerks nach
einem Namen gesucht, der im deutsch-
sprachigen Raum funktioniert®, erzdhlt
Wild. Dass der Begriff ,,Solidarische Land-
wirtschaft® und das Kiirzel ,,Solawi*“ dann
so einschlugen und zu einer raschen Po-
pularitdt der Bewegung fiihrten, hat alle
erst einmal tiberrascht. Natiirlich war es
nicht nur der griffige Name, sondern auch
die Vernetzung, der Wissens- und Erfah-
rungsaustausch im Netzwerk Solidarische

Verbraucher tragen

Mitverantwortung fiir ihre
Landwirtschaft, S0
loutet das-Konzept der Solawi:

Landwirtschaft, der zu einer Verbreitung
des Konzepts beitrug: ,,Man konnte ein-
facher an Informationen kommen, das
Konzept war sichtbarer und wir haben mit
den Bio-Verbidnden zusammengearbeitet,
weil viele der Betriebe dort organisiert
sind“, sagt Wild. Heute gibt es nach An-
gaben des Netzwerks knapp 300 Solawis
in Deutschland.

Vernetzung, Beratung,
Information

Wer — egal ob als Landwirt oder als Ver-
brauchergruppe — eine Solawi griinden will,
kommt am Netzwerk Solidarische LLand-
wirtschaft kaum vorbei. Hier erhilt man
Beratung, Kontakte und Informationsma-
terial. Auch Mustervertridge und -satzungen
fiir die Neugriindung einer Solawi hélt das
Netzwerk bereit. Gartenbauliche Anfidnger
kommen in einer Gemiisebauausbildung,
von Mitgliedsbetrieben selbst organisiert,
weiter. Einmal im Jahr gibt es einen grofien
Fachtag und — wenn nicht gerade Corona
ist — viele weitere Veranstaltungen. Das
Netzwerk versteht sich aber nicht nur als
Beratungs- und Vernetzungsorganisation,
sondern auch als Stimme dieser Wirt-
schaftsform in Politik und Gesellschaft.
Mitglied werden konnen Landwirte, Gért-
nerinnen, Verbraucher und Forderer.
Etwa die Hilfte der Solawis in Deutsch-
land wird von Landwirten, Girtnern oder
solchen, die es werden wollen, gegriindet,
die andere Hilfte von Verbraucherinitiati-
ven, schitzt die Stephanie Wild. Viele der
Girtner und Giértnerinnen sind Querein-

steiger, die sich einen Hof oder eine Flidche
erst noch suchen miissen. Auch Verarbei-
tungsbetriebe, Bickereien und Késereien
arbeiten nach dem Prinzip der Solidari-
schen Landwirtschaft. Solawis sind grof3
oder klein, unter den Mitgliedern des Netz-
werks sind solche mit 20, aber auch solche
mit 1.500 Ernteteilern, berichtet Wild. Die
allermeisten wirtschaften 6kologisch.

Der Ansatz des Netzwerks ist politisch:
Wenn Stephanie Wild in die Zukunft blickt,
soll sich das Thema Solawi erledigt haben:
,, Wir mochten die Agrarwende vorwegneh-
men. Solawi ist fiir uns nur eine Briicke,
weil die Politik nicht reagiert.” Eigentlich
miisste die Politik diese Art von Landwirt-
schaft und die Mitverantwortung der Ver-
braucher fiir ihre Landwirtschaft umsetzen,
ist das Netzwerk {iberzeugt: ,,Am liebsten
wire es uns, wenn es in zehn Jahren keine
Solawi mehr gibt, weil alles Solawi ist.” «—
Weitere Informationen:
www.solidarische-landwirtschaft.de

www.biosaat.org
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AUS VERBRAUCHERN WERDEN LANDWIRTE

—— Die Vorteile einer Genossenschaft

AUTORIN:
Annegret Grafen

DARUM GEHT’S:

Eine Solidarische Landwirtschaft ist in unter-
schiedlichen Rechtsformen mdéglich, zum Bei-
spiel als GbR oder als eingetragener Verein.
Gut eignet sich auch die Genossenschaft.

formen. Zahlreiche Initiativen griinden sich als

Verein. Doch wenn die Unternehmung grofier
wird und umfangreichere Investitionen anstehen, stof3t
die Vereinsform hiufig an Grenzen. Etwa dann, wenn
die Solawi Fldchen pachten oder kaufen oder in land-
wirtschaftliche Maschinen oder neue Gewéchshduser
investieren will. ,,Hier bietet die Genossenschaft tradi-
tionell viele gute Antworten®, sagt Simon Scholl. Er hat

] E ine Solawi funktioniert in verschiedenen Rechts-

2012 das Kartoffelkombinat in Miinchen mitgegriindet,
die erste Solawi-Genossenschaft in Deutschland. Heute
engagiert er sich fiir das Netzwerk Solidarische Land-
wirtschaft und dabei insbesondere fiir die genossen-
schaftlich organisierten Solawis. Bisher gibt es erst zwolf
Solawi-Genossenschaften in Deutschland, doch das
Interesse an dieser Organisationsform wéchst stark.
,»Die verschiedenen Konzepte der Solawi-Genos-
senschaften bieten vor allem mittleren und grofieren
Projekten der Solidarischen Landwirtschaft eine stir-
kere unternehmerische Perspektive®, sagt Scholl. Zu-
dem passe die genossenschaftliche Rechtsform gut
zur Idee der Solawi, weil hier Gemeineigentum ent-
steht. Wer Gemiise beziehen will, muss gleichzeitig
Genossin oder Genosse werden und Kapital einlegen.
Dies trigt zur betriebswirtschaftlichen Stabilisierung

bioland SEPTEMBER 2020

Auf gemeinsamem
Boden: In der
Genossenschaft
entsteht Gemein-
eigentum.

und Professionalisierung des Unternehmens bei, aber
auch zur gemeinschaftlich getragenen Verantwortung.
,,In den bisher tiblichen Formaten der Solidarischen
Landwirtschaft gibt es klassischerweise zwei Parteien:
die Erzeuger und die Verbraucher. In der Genossen-
schaft wird der Verbraucher hiufig selbst zum Erzeu-
ger, insbesondere dann, wenn die Solawi-Genossen-
schaft ein anerkannter landwirtschaftlicher Betrieb
ist, erldutert Scholl. Dabei bietet der Rechtsrahmen
viele Moglichkeiten, die Finanzierung und Mitbestim-
mung unter den Mitgliedern und Mitarbeitern indi-
viduell zu regeln. Diese Punkte legen die Solawis in
ihren Satzungen, Geschiftsordnungen und Leitbildern
fest.

Mit unternehmerischem Blick
Unternehmerische Ziele? Wachstum? Ist es nicht ge-
rade das, was mit der Idee der Solawi umgangen wer-
den sollte? ,,Es geht in der Solidarischen Landwirt-
schaft nie um ein Wachstum des Wachsens wegen,
sondern um das Wohlergehen aller innerhalb der pla-
netaren Grenzen®, betont Scholl. Wenn die Solidari-
sche Landwirtschaft aus der Nische in die Breite der
Gesellschaft kommen soll, miissen Unternehmen
entstehen, die betriebswirtschaftlich stabil laufen und
ihren Mitarbeitern faire LLohne zahlen konnen. ,,Und
natiirlich miissen sich in Zukunft noch sehr viel mehr
Solawis griinden.*

Scholl hilt die Kombination von Solawi und Ge-
nossenschaft fiir besonders zukunftstriachtig, weil sie
die betriebswirtschaftliche Sicht auf die Unternehmung
starkt. Zudem erdffnen sich Chancen noch gréfierer
Grundversorgungsstrukturen. Wenn die Gértnerei
oder Landwirtschaft in einer Solawi erst einmal gut
und stabil lduft, kann diese Wirtschaftsweise auch auf
weitere Versorgungsbereiche ausgedehnt werden, etwa
auf eine gemeinschaftlich organisierte Bickerei oder
einen gemeinschaftsgetragenen Mitgliederladen.

Das Netzwerk der genossenschaftlich organisierten
Solawis will Kompetenzen und Erfahrungen biindeln,
um die Verkniipfung von Solawi und Genossenschaft
zu fordern und Neugriinder zu unterstiitzen. Dazu
bieten die Organisatoren unter anderem Beratung und
Griinderseminare an. Vielen Verfechtern von Solawi-
Genossenschaften geht es dabei um weit mehr als nur
darum, eine wirtschaftlich und sozial erfolgreiche
Genossenschaft aufzubauen. Sie wollen Verantwortung
tibernehmen und Vorbild und Treiber einer Wirt-
schaftsweise sein, in der die Akteure Boden und Be-
triebsmittel, Verantwortung und Risiko gemeinsam
schultern. Denn das Ziel ist eine gemeinschaftsgetra-
gene Wirtschaft, die zu resilienten Strukturen der
Grundversorgung beitragt. «—

Weitere Infos: www.solawi-genossenschaften.net,
www. gemeinschaftsgetragen.de
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Resilient in der Krise

Solidarische Landwirtschaft wihrend Corona

ie kamen die Betriebe der Solidarischen Landwirtschaft

durch die Corona-Pandemie? Erweist sich diese Form der
Lebensmittelversorgung als krisenfester als andere Strukturen,
die zum Teil mit langen und internationalen Lieferketten verbun-
den sind? Um Antworten auf diese Fragen zu bekommen, hat das
Netzwerk Solidarische Landwirtschaft im Juni eine Online-Be-
fragung seiner Mitgliedsbetriebe durchgefiihrt.

Die Umfrage bestitige, dass gerade in der Pandemie-Situation
Resilienz und die Attraktivitédt von lokalen, solidarischen Versor-
gungssystemen sehr hoch sein kann, meint Stephanie Wild, die
Sprecherin des Netzwerks. Fast drei Viertel der Betriebe stellten
ab Mirz einen Anstieg der Anfragen nach einer Mitgliedschaft
fest. Nur bei elf Prozent gingen die Anfragen zuriick. Mehr als
die Hilfte der Solawis konnte die Zahl ihrer Mitglieder in dieser
Zeit leicht oder deutlich erhohen.

Dabei hatte der Grofteil der Betriebe wihrend der Zeit der
verschirften Kontaktbeschrinkungen keine Schwierigkeiten bei
der Verteilung oder der Organisation der Erzeugnisse. Auch die
Arbeit auf den Betrieben wurde kaum behindert. Gleichzeitig
wuchs das Angebot der Mitglieder, die Betriebe durch eigene
Mitarbeit zu unterstiitzen.

Knapp die Hilfte der Solawis konnen noch weitere Mitglieder
aufnehmen, berichtet Wild. 80 Prozent glauben, dass ihre Mit-

—— Der Weg zur Solawi
Ratgeber zur Rechtsform
Die Rechtsform ist eine wichtige, aber

sicher nicht die wichtigste Komponente
einer gut funktionierenden Solidarischen

Sﬁﬁdﬂl'j“heh 1 Landwirtschaft. Vielmehr sind der Auf-
Landwirtscha bau von Vertrauen, Wertschétzung und
e Respekt sowie die Fdhigkeit zur Kon-

a_‘_.r"gm-.ﬂn.l‘um

fliktlosung von grofter Bedeutung. Aber

von der Wahl der Rechtsform sind viele
materielle Aspekte betroffen, zum Bei-
spiel Haftung, wirtschaftliches Risiko
und Vermdgensaufbau. Eine gute
rechtliche Struktur kann helfen, Kon-
flikte zu vermeiden und unterschiedli-
chen Interessen und Bediirfnissen
Raum zu geben.

Die eine optimale Rechtsform gibt es nicht, schickt Veikko Heintz
seinem Buch ,Solidarische Landwirtschaft — Betriebsgriindung,
Rechtsformen und Organisationsstrukturen® voraus. Sein Ratge-
ber soll jeder neuen Initiative und Hofgemeinschaft helfen, die fiir
sie passende Rechtsform zu finden. Dazu werden u. a. die Struktu-
ren von 13 bestehenden Solawis vorgestellt.

,oolidarische Landwirtschaft — Betriebsgriindung, Rechtsformen
und Organisationsstrukturen®, iiberarbeitete Auflage, ISBN:
978-3-930413-65-2, 18 Euro, zu beziehen beim AbL-Verlag,
www.bauernstimme.de, E-Mail: verlag@bauernstimme.de

glieder auch bei einer fortschreitenden Rezession bei der Stange
bleiben. Problematisch war allerdings, dass die wichtigen Veran-
staltungen, die das Zusammengehorigkeitsgefiihl stirken, wie
Sommerfeste und Hoffiihrungen, ausfallen mussten. Besonders
schwierig war das fiir Initiativen, die sich gerade im Aufbau be-
finden und keine Mitgliederversammlung abhalten konnten. Die
Frage, ob Solawis fiir die Versorgung ,,systemrelevant® sind,
wurde von den Behorden unterschiedlich ausgelegt. Vor allem die
Vereins-Rechtsform wurde als Indiz dafiir gesehen, dass es nicht
in erster Linie um Lebensmittelproduktion gehen konne.

Als Fazit der Umfrage hélt das Netzwerk fest, dass die befrag-
ten Solawis mit grof3er Mehrheit relativ unbeeinflusst von den
Corona-Mafinahmen und der Krisenstimmung in der Gesellschaft
geblieben sind. Darin zeige sich eine weitgehende Resilienz des
Konzeptes Solidarische Landwirtschaft in dieser Situation. Das
Wirtschaften in mdéglichst geschlossenen, tiberschaubaren Kreis-
ldufen und die direkten Beziehungen zwischen Erzeugern und
Verbrauchern habe sich bis jetzt bewéhrt. Positiv hervorgehoben
wurde mehrfach auch der soziale und psychologische Effekt, in
einer Krise einer Gemeinschaft anzugehoren. Ein Mitglied driick-
te das so aus: ,,Es gibt zwar nicht die Sicherheit, wann genau und
wieviel Gramm ich von welchem Produkt erhalte, aber die
Sicherheit, dass ich von meiner Solawi versorgt werde.*

Von: Filclair-Schlauchfoliengewachshauser
7,00 m - 8,00 m - 9,30 m Breiten, Binderabstand: 1,50 m
Firsthohen: bis 3,98 m, Doppelfolie serienméaBig!

In Filclair-Foliengewéchshausern ist alles dr_in‘, was 35 Jahre Erfahfuné mit sich bringeh: .

@ Sicherer Halt durch Erdanker

@ Verzinkte steckbare Stahlkonstruktion

@ Hervorragender Luftaustausch durch
verschiedene Liiftungssysteme

el

@ Energiesparend durch serienméBige
Doppelfolie mit
Einzelbahnenbespannung

@ 5 Jahre Garantie auf UV-Besténdigkeit

@ Einfache, schnelle Montage ohne @ Lieferbare Breiten: 4,50 m, 6 m, 7 m,
Fundamente 8 m, 8,5m, 9,3 m und mehrschiffig

Neueindeckungen und Umriistungen aller Art !
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H. NITSCH & SOHN GMBH & CO. KG DILL GMBH

POSTFACH 1428 - D-57205 KREUZTAL-EICHEN
TEL. 027 32/59 59-0 - FAX 0 27 32/1 21 31

IM LETTEN 22 - D-71139 EHNINGEN
TEL. 070 34/93 44-0 - FAX 0 70 34/93 44 44






